
　

Cahier des Charges 
pour le programme de rendez-vous

Afin de nous permettre de cerner au mieux vos objectifs et de sélectionner pour vous les meilleurs contacts au Japon, nous vous demandons de nous renvoyer rapidement ce document de travail, complété de la façon la plus précise et détaillée possible.  N'hésitez pas à nous fournir toutes les explications nécessaires à la bonne compréhension de votre activité, de vos produits et de votre projet commercial.  

	1. - La Société：

	1.
Coordonnées
tél. +
fax +
Date de création 
Nombre d'employés : 


Code APE principal 


C.A. global (HT) :  


C.A. export (HT) : 



	Forme juridique : 


Capital social  




	2.
La société fait-elle partie d'un groupe ?


	
( 



	3.
La société dispose-t-elle de filiales, succursales, bureaux, usines à l'étranger?


(si oui, préciser forme et pays)


	





	4.
Principaux pays export et C.A. /pays


	Pays






	C.A



	5. Avez-vous un courant d’affaires avec l’Asie ?              ( oui  

Si oui, précisez :


	Pays




	C.A



	6.
Dirigeant principal


Responsable export


	



	II - Le Produit



	1
Dénomination du ou des produits


	









	2
Description de vos produits 

(caractéristiques, techniques particulières 

de production, etc.)


	-




	3.
Classification douanière (selon le 


système harmonisé)
	


	4.
Normes et certifications 
	

	5.
Positionnement du produit




en qualité


en prix


Enoncé des principaux arguments de votre 

produit et de votre offre commerciale.
	( haute

( basse








	III - Le Marché



	1.
Vos concurrents (nom et nationalité)

En France


A l'étranger


	

	2.
La distribution


Politique de distribution en France


Politique de distribution à l'étranger


Politique de distribution envisagée au Japon
	

	3.
Précisez éventuellement la typologie des 

utilisateurs finaux de vos produits.
	


	IV - VOTRE EXPERIENCE AU JAPON



	1.
Avez-vous actuellement un courant

d'affaires au Japon ?


Si oui, de quel ordre (montant, nature, 
distribution) ?


	
( oui 



	2.
Avez-vous  des contacts avec des 
entreprises/partenaires au Japon


Coordonnées :


Nature du lien :


Historique des contacts :


	
( oui






	3.
Souhaitez-vous poursuivre ou renouer 
ces relations dans le cadre de la mission?


Si oui, quelles sont les sociétés à contacter?


Eventuellement indiquer les sociétés avec 
lesquelles il ne faut pas prendre de RDV
	( 


	4.
Quels sont vos concurrents présents sur le 


marché japonais ?


	


	V - vos souhaits concernant la prestation individuelle japon


	1.
Pour quel(s) produit(s) de votre gamme 

commandez-vous le programme de 

rendez-vous ?
	

	2.
Vous souhaitez trouver :

( autre :

précisez éventuellement pour quel produit
	

	3.
Quel est le profil du partenaire 

recherché (activité, secteur, taille, 

compétence) ?


Profil principal


Second profil (éventuellement)

	

	4.
Qui voulez-vous également rencontrer ?
	

	5.
Avez-vous des remarques ou des souhaits 
concernant l'organisation de cette

prestation ?

	





	VI - Fiche Pratique



	La société sera représentée par :


	
	Fonction



	Maîtrise de l'anglais commercial


	
( oui

	Maîtrise du japonais
	
( oui, japonais moyen



	La société dispose-t-elle d'une documentation ?


	( 



	La société dispose-t-elle d'une liste de prix ?
	


Merci d’adresser en direct à la CCIFJ (voir adresse ci-dessous) :

· 30 jeux de documentations complets en anglais + une version française ;

· une liste de prix (si disponible) ;

· une liste de références (si disponible)

Chambre de Commerce et d’Industrie Française au Japon

Mme Ryoko TSUCHIDA 

Iida Building

Rokubancho 5-5

Chiyoda-ku, 

TOKYO 102-0085

JAPON


