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Vous souhaitez développer des courants d’affaires avec des  
partenaires japonais, mais ne disposez pas des ressources  
nécessaires pour recruter localement ?

Testez et 
développez 
votre activité
au Japon

DéCOUVREZ L A MISSION BUSINESS CONNECT
Une force de développement agile et entièrement alignée sur vos objectifs.

Testez le marché et développez 
progressivement des opportunités 
commerciales concrètes

2 PHASES 
COMPLÉMENTAIRES
D’ACCOMPAGNEMENT

Consultants représentants 
de votre entreprise sur 
le marché japonais

RÉALISÉE PAR 
UNE ÉQUIPE LOCALE 
BASÉE À TOKYO
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CONTENU DE LA MISSION

i  �Analyse de votre offre et de son 
positionnement sur le marché japonais

i  �Traduction et adaptation des supports 
commerciaux (présentation, pitch,  
messages clés)

i  �Test de votre offre auprès d’un panel 
d’environ 10 prospects qualifiés

CONTENU DE LA MISSION

i  �Prospection commerciale élargie et 
continue sur le marché japonais (clients, 
distributeurs, partenaires)

i  �Organisation et suivi des rendez-vous 
commerciaux (en ligne et physiques)

i  �Relances et gestion de la relation 
commerciale locale

i  �Coordination avec votre équipe 
et reporting régulier

i  �Support lors de salons professionnels 
ou événements business

LIVRABLES

i  �Feedback détaillé pour chaque contact 
approché : Intérêt exprimé / Raisons de 
refus le cas échéant

i  �Document de synthèse étoffé des 
opportunités identifiées

i  �Recommandations stratégiques basées 
sur les résultats obtenus en phase 1 :  
passage en phase 2 ou ajustement du 
positionnement ou de la cible

Représenter et transformer

i  �Agir comme représentant local de votre 
entreprise

i  �Porter votre discours commercial de 
manière adaptée au contexte japonais

i  �Maintenir une relation continue avec les 
prospects

i  �Transformer l’intérêt initial en 
opportunité commerciale qualifiée

LIVRABLES

i  �Reporting mensuel sur l’avancée 
de la prospection

Entre 3800€ et 5700€ selon ciblage

Programme modulable selon vos objectifs
Forfait  à 1900€ / mois disponible à partir  de 3 mois

Success fees au rendez-vous qualif ié obtenu :  3 premiers RDV (250€, puis 175€)

la méthodologie

Une offre unique : un accompagnement en 2 phases

Valider l’intérêt réel du marché japonais pour votre offre avant d’engager des ressources 
sur le long terme

Transformer l’intérêt initial en opportunités commerciales

TEST MARCHÉ (6 semaines)

DéVELOPPEMENT COMMERCIAL (3 mois minimum)


