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Rencontrez vos futurs partenaires, échangez avec les acteurs clés du secteur
et saisissez les opportunités d’une filiere japonaise en pleine transformation.

PROGRAMME PREVISIONNEL

POURQUOI LE JAPON ?

Le secteur de la santé au Japon

OFFRE PRINCIPALE représente |'un des marchés les plus
JOUR 1- SEMINAIRE SECTORIEL ET VISITE DE SITE stratégiques au niveau mondial, porté
par des dynamiques démographiques
o Service économique de 'ambassade : note macroéconomique structurelles et une forte capacité de
o CCFJ:interculturalité et codes business financement public. Avec prés de 30 %
o Intervention : CCEF ou personnalité francaise du secteur de la population agée de plus de 65 ans

o

Aprés-midi : visite de site et des dépenses de santé représentant

i 1081 % duPIB, la d d t
JOUR 2 - BUSINESS LEADER FORUM HEALTHCARE 2026 . e SRR
prévisible et de long terme.
o Mardi 6 octobre

o Conférence sectorielle de haut niveau réunissant les principaux Les opportunités de marché se
acteurs du secteur de la santé et de la pharmacie : Horiba, Kyorin concentrent autour de segments a forte
Pharmaceuticals, Chugai, Biomérieux, Institut Pasteur, etc. croissance :
o Session de networking — environ 200 participants - Silver economy & gestion des
maladies chroniques
JOURS 3 &4 - BIOJAPAN 2026 « Santé digitale & diagnostics Al
o Plus de 30 pays impliqués - Appareils médicaux
o Plus de 1 000 exposants et 900 stands « Médecine régénérative

o Plus de 20 000 visiteurs professionnels
= La CCIFJ vous propose : screening et analyse des
exposants selon votre ciblage, accompagnement sur place,
formation aux pratiques business

Le Japon est un écosystéeme premium,
axé sur linnovation. Le succés nécessite

N un alignement réglementaire, des
OFFRE COMPLEMENTAIRE partenariats locaux et un positionnement
& long terme. Mais le potentiel se situe
dans des segments & forte valeur
ajoutée et & forte innovation

o Jours 3 et 5: Rendez-vous B2B individuels selon votre ciblage et
votre stratégie d'approche marché

o Interprete en sus selon nb de RDVs

COMMENT PARTICIPER

CONTACTEZ NOUS : BUSINESS@CCIFJ.OR.JP
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Meet your future partners, connect with key industry players, and seize the
opportunities of a Japanese sector constantly looking for new parterships.

PRELIMINARY SCHEDULE

MAIN OFFER
DAY 1-INDUSTRY SEMINAR & SITE VISIT

o Economic Department of the Embassy: Macroeconomic briefing
o CCFJ: Intercultural awareness & Japanese business codes

o Guest speaker: CCEF representative or leading industry figure

o Afternoon: Site visit

DAY 2 - BUSINESS LEADER FORUM HEALTHCARE 2026

o Tuesday, October the 6th

o High-level industry conference bringing together leading players
from the healthcare and pharma sector: Horiba, Kyorin
Pharmaceuticals, Chugai, Biomérieux, Institut Pasteur, etc.

o Networking session — approximately 200 participants

DAYS 384 - BIOJAPAN 2026

o More than 30 countries involved
o More than 1 000 exhibitors and 900 booths
o Over 20,000 professional visitors
= The CCIFJ provides you with : exhibitor screening and
analysis according to your target, on-site support, business
manners training

OPTIONAL OFFER

o Days 3 1o 5: One-to-one B2B meetings tailored to your target
companies and market entry strategy

o Interpreter services available at an additional cost, depending on
the number of meetings

WHY JAPAN ?

Japan’s healthcare sector represents
one of the most strategic growth
markets globally, driven by
structural demographics and strong
public funding capacity. With nearly
30% of the population over 65 and
healthcare expenditure accounting
for around 10-11% of GDP, demand is
predictable and long term.

Market opportunities concentrate
around high-growth segments:
Silver economy & chronic disease
management
Digital health & Al diagnostics
Medical devices
Regenerative medicine

Japan is a premium, innovation-driven
ecosystem. Success requires regulatory
alignment, local partnerships, and
long-term positioning. But the upside
lies in high-value segments with strong
innovation or added value.

HOW TO PARTICIPATE

CONTACT US : BUSINESS@CCIFJ.OR.JP
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